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tente Service sorgen für die hohe Kunden-
zufriedenheit, sondern auch individuelle 
Transporte und die professionelle War-
tung. Das Motto: „Sie mieten – wir küm-
mern uns um den Rest!“ wird in dieser 
Vermietung jahrelang erfolgreich umge-
setzt. Diese Mietmöglichkeit erleichtert 
Unternehmen aufwändige Planungen. 

Seit 2008 arbeitet Beyer mit Doosan zu-
sammen. Insgesamt haben die koreani
schen Staplerbauer mit bestens funktio-
nierender europäischer und deutscher 
Infrastruktur heute schon 37 Frontstapler 
in der 2- bis 3,5-t-Klasse an Beyer-Miet
service geliefert. Da Doosan intensiv mit 
dem italienischen Teleskopstaplerbauer 
Dieci zusammenarbeitet, können die Ko-
reaner mit deutscher Niederlassung in 
Langenfeld bei Düsseldorf auch Teleskop-
stapler in starrer Ausführung und als Ro-
tor anbieten – für Beyer eine One-Stop-
Shoppingsource.

Vermieteinsätze sind für Stapler beson-
ders hart, oftmals werden sie für Einsätze 
unter widrigen Bedingungen (Baustellen, 
schlechte Bodenverhältnisse, Wetter etc.) 
angemietet und gefahren werden sie oft 
von Leiharbeitskräften, deren Ausbildungs-
stand und deren Verständnis für das an-
vertraute teure Arbeitsgerät nicht so aus-
geprägt ist wie bei Fahrer/Stapler-Kombi- 
nationen im festen Arbeitsverhältnis.

Beyer-Mietservice mit Hauptsitz in Roth-
Heckenhof, 1994 von Dieter Beyer, einem 
der Pioniere und visionären Denker und 
Macher der Vermietbranche gegründet, 
hat sich unter anderem auf die bundes-
weite Vermietung von Frontstaplern und 
Teleskopstaplern konzentriert. 

Die mittlerweile über 85 Mitarbeiter von 
Beyer-Mietservice beschäftigen sich täg-
lich mit dem Thema „Vermietung & Ver-
leih“. Professionell und zuverlässig sorgt 
das Team für einen reibungslosen Ablauf. 
Nicht nur die Lieferung und der kompe-
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Was vermietet Beyer?
Vom kleinen Telelader über einen dreh-
baren Teleskopstapler bis hin zum Schwer-
lastteleskoplader mit 16 t Tragkraft ist  
alles dabei. Eingesetzt wird die Kompakt-
maschine „Teleskoplader“ beispielsweise 
bei Arbeiten in Tiefgaragen, Parkhäusern, 
im Tunnel- oder Bergbau. Aber auch für 
Arbeiten im Handwerk, in der Industrie 
oder Land- und Forstwirtschaft ist ein  
Teleskopstapler ein Allroundtalent. „Wir 
sind bestrebt, unseren Kunden ein weitrei-
chendes Produktportfolio zu bieten“, so 
Dieter Beyer, „...wir bieten für die verschie-
densten Bauvorhaben die passende Ma-
schinenlösung, egal ob für eine Kurz- oder 
Langzeitmiete.“

Die Maschinen werden deutschlandweit 
sowie in das europäische Ausland vermie-
tet. Die Schwerpunkte liegen im Bereich 
der Baumaschinen, Hebebühnen, Gabel-
stapler sowie Telestapler, aber 
auch Minikrane. Bei Gelände- 
und Allradstaplern gehört man 

Beyer-Mietservice 
und Doosan 
vertiefen Partnerschaft
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der in Apensen bei Hamburg ansässigen 
Meynstapler Vertriebs- & Service GmbH 
unter Leitung von Geschäftsführer Reinhard 
Klose begann, als Beyer im Norden einen 
größeren Stützpunkt einrichten wollte. Dies 
ist auf dem Gelände von Meynstapler auch 
geschehen – aus dieser Zusammenarbeit 
hat sich dann die Kunde-Lieferantenbezie-
hung zwischen Doosan und Beyer rasch 
entwickelt – für beide Unternehmen, so 
Reinhard Klose, eine Win-Win-Situation.

Meynstapler übergab im August 2009 of-
fiziell 27 Gabelstapler an den Vermietprofi 
von Bau- und Spezialmaschinen Beyer-
Mietservice. Dieses Vermietunternehmen 
investiert langfristig in die Sparte der In-
dustriestapler. Die Industriestapler von 
Doosan erweitern das Vermietprogramm 
für den Bereich Langzeitmiete. Die hohe 
Nachfrage an robusten Frontstaplern mit 
Verbrennungsmotor für raue Einsätze auf 
Baustellen und der Industrie decken diese 
neu erworbenen Gabelstapler mit unter-
schiedlichen Hubhöhen ab. Für den Schwer-
lastbereich in der Industrie oder dem 
Handwerk stehen im Mietpark von Beyer-
Mietservice Schwerlaststapler bis 16 t zur 
Miete bereit. 

Die neuen Mietstapler von Beyer-Miet
service verfügen über eine robuste Rah-
menkonstruktion, ein stabiles Hubgerüst 
und hohe Leistungsreserven. Diese solide 
Technik, kombiniert mit sicherem Hand-
ling und gutem Fahrkomfort, sorgt für die 
enorme Kundenzufriedenheit auf dem 
Sektor Gabelstapler. Die wirtschaftliche 

und flexiblen Scherenstützen ausgerüstet. 
Die Abstützbreite kann sich hier entspre-
chend den bestehenden Platzverhältnis-
sen anpassen. Für Vielfalt sorgen Anbau-
geräte. Mit einem Teleskopstapler lassen 
sich Arbeitsbühnen und Krane ersetzen. 

Starre Teleskoplader
„Teleskoplader" verfahren schwere Las
ten zügig und „reichen“ sie etwa durch 
Gebäudeöffnungen. Bei einigen Model-
len erhöhen vordere Abstützungen die 
Stabilität. Typische Anbaugeräte 
sind Gittermast, Win-
de oder Schau-
fel.

Schwerlast- 
teleskopstapler
Diese Teleskopstapler kommen zum Ein-
satz, wenn es um richtig schwere Lasten 
geht, die verfahren werden müssen oder 
zusätzlich noch austeleskopiert werden 
sollen. Der Teleskopstapler STS MHT 10-
160 verfügt beispielsweise über eine Trag-
kraft von 16 t.

Staplerverleih für die  
vielfältigsten Einsatzgebiete
Im Staplerfuhrpark der Rother Experten 
finden sich Geländestapler, Allradstapler 
und leistungsstarke Industriestapler von 
Doosan. Die Industriestapler werden mit 
Diesel- oder Elektroantrieb vermietet.

Großreifenstapler eignen sich, dank 
den groß dimensionierten Vorder-
reifen, ideal für unebenes Gelän-
de. Sie überwinden Bordsteine 
und Kanthölzer ohne Probleme. 

Für schlammige Baustellen emp-
fiehlt man Allradstapler zu mie-
ten. Industriestapler verfügen 

über eine geringe Boden-
freiheit und sollten daher 
nur auf glattem und ebe
nem Boden eingesetzt wer- 
den. Für Gabelstapler mit 
Dieselantrieb stehen Ruß-

partikelfilter zur Verfügung. 
Für schwere Lasten bietet 
Beyer Doosan-Schwerlast-

stapler bis 11 t Traglast. Die 
Zusammenarbeit zwischen 

dem Westerwälder Unternehmen und  

Mit 5-t-E-Staplern wie dem B50X-5 ist man auch in 
einem Zukunftssegment 
aktiv.  

zu den führenden Vermietern in Deutsch-
land. Kunden stammen aus verschieden
sten Industriezweigen, den vielfältigsten 
Branchen und Regionen. 

Die Teleskopladervermietung Beyer ver-
mietet nur Qualität. Dieser Servicegedan-
ke zieht sich durch alle Verleihbereiche, 
auch im Produktbereich „Teleskopstapler“. 
Teleskoplader lassen sich in drei Produkt-
gruppen aufteilen: 
·	 drehbare Telestapler (Rotor genannt), 
·	 starre Telelader und 
·	 Schwerlastteleskopstapler.

Drehbare Teleskopstapler (Rotor)
Die Baumaschinen „Teleskopstapler“ wer-
den oft mit dem Begriff „Obendreher“ be-
zeichnet. Es bedeutet einfach, dass sich 
der Oberwagen unabhängig vom festste-
henden Unterwagen drehen kann. Ein 
weiteres Unterscheidungskriterium bei 
einer Miete ist der kleine, aber wichtige 
Unterschied, ob die Teleskopmaschine ein 
Anschlagsdreher ist oder nicht. Viele im 
Verleih befindliche Rotoren haben einen 
begrenzten Drehbereich von 400°. Ist die-
ser Anschlag erreicht, muss der Fahrer wie-
der zurückschwenken, um in eine andere 
Position zu kommen. Beyer vermietet aus-
schließlich Endlosdreher – sie bieten mehr 
Komfort sowie sehr große Flexibilität. 
Sämtliche Mietgeräte sind mit robusten 
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Schweiz. Individuelle und flexible Trans-
porttermine sind problemlos umsetzbar. 
Beyer-Mietservice bietet vor Ort eine um-
fangreiche Einweisung auf die jeweiligen 
Mietgeräte. Auf Wunsch wird erfahrenes 
Bedienpersonal zur Verfügung gestellt. 

Kundenzufriedenheit, Kompetenz und Fle-
xibilität sind die Schlagwörter, die auf 
Beyer-Mietservice ebenso zutreffen wie 
auf das Unternehmen Meynstapler. Auch 
bei Meynstapler wird der Kundendienst 
groß geschrieben. 15 umfassend ausge
bildete Kundendiensttechniker leisten 
schnelle Wartungen und Reparaturen di-
rekt vor Ort. Mit modernen Kundendienst-
fahrzeugen übernimmt der Kundendienst 
von Meynstapler sämtliche Sicherheits-
prüfungen und bietet einen 24- 
Stunden-Service. 

Die Mietgeräte von Beyer-Miet-
service werden nicht nur in 
Deutschland, sondern auch 
europaweit vermietet. Die 
Auslieferung der hoch-
wertigen Maschinen er- 
folgt mit der eigenen 
Tiefladerflotte, z. B. nach 
Belgien, Niederlande, Lux- 
emburg, Desweiteren er-
folgt die Lieferung eben- 
falls nach Frankreich,  
Österreich und in die 

Unabhängigkeit von Lieferanten ermög
licht dem Unternehmen Meynstapler die 
optimale Produktauswahl. Das vor über 
40 Jahren gegründete Unternehmen ist 
der erfahrene Spezialist für Gabelstapler, 
Lagertechnik und Industriereinigung. Das 
gut organisierte Team ist der kompetente 
Vertriebs- und Servicepartner für Flurför-
derzeuge im Elbe-Weser-Dreieck. Das Un-
ternehmen hat früh erkannt, dass man mit 
dem Programm eines einzelnen Herstel-
lers nicht alle Transportaufgaben lösen 
kann. Um allen Anforderungen gerecht zu 
werden, prüft Meynstapler deshalb stän-
dig das Gesamtangebot des Gabelstapler-
marktes. Derzeit vertritt man die Marken 
Doosan, Volk Fahrzeugbau, Hubtex und 
Kärcher-Reinigungsgeräte. 

„Wir freuen uns, einen solchen Kooperati-
onspartner wie Meynstapler als erfahre
nen Spezialisten für Gabelstapler an un-
serer Seite zu haben“ so Dieter Beyer. „Der 
Kunde erwartet von uns Top-Maschinen 
von Top-Herstellern. Mit einem Vertriebs
partner wie Meynstapler gewährleisten 
wir das.“ erklärt er. 
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Diese Teleskopen vermietet Beyer:
Geräte Max. Arbeitshöhen Max. Tragkräfte
Starre von 5,00 m bis 17,00 m von 2.300 kg bis 4.000 kg
Rotoren von 15,00 m bis 25,00 m von 4.200 kg bis 5.000 kg
Schwerlast von 8,00 m bis 10,00 m von 6.000 kg bis 16.000 kg
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STW: Das Frontstaplerprogramm ist soweit 
komplett, es fällt auf, dass einige E-Stapler 
(B15/B18/B20) noch mit 36 V angeboten wer-
den, das erscheint nicht mehr ganz zeitge-
mäss?
H. S.: Unser Elektro-Frontstaplerprogramm 
umfasst für Europa 24/48 und 80-V-Geräte 
von 1,0 - 5,0 t. Die von Ihnen angesproche
nen 36- als auch 72-V-Geräte werden nur  
in den USA und Ozeanien angeboten. Ins
gesamt gibt es 135 Frontstaplermodelle, 
von denen ca. 30 nicht- oder nur auf Anfra-
ge (z.B. Cushion) in Deutschland vertrie-
ben werden.	
	 Bilder: Doosan/STW

ne Händlerbetreuer er-
weitert, um eine enge- 
re, optimale Händler-
betreuung liefern zu 
können und gemeinsa
me Vertriebsprojekte 
angehen zu können.

STW: Wie wird das Geschäft 2011 für Doosan 
laufen?
H. S.: Wir werden unsere Position kräftig 
ausbauen, da wir nun mit der in Deutsch-
land produzierten Lagertechnik, Front-
staplern in E-, Gas- und Dieselversion bis 
18 t und den neuen Teleskopstaplern im-
mer kompletter werden. Damit sind wir 
für viele Großkunden, wie etwa das Ver-
mietunternehmen Beyer, ein interessan
ter Gesprächspartner geworden und ich 
werde diese Beziehung mit meinem Team  
in 2011 weiter ausbauen. 

Während die großen Staplermarken über 
Umsatzeinbrüche von bis zu 50 % klagen, 
tun sich die kleineren Marktteilnehmer 
erheblich leichter. Ein Händler sagte der 
Staplerworld: „Plötzlich können wir bei 
Firmen präsentieren, die uns vor einem 
dreiviertel Jahr nicht mal empfangen  
hätten“. Ist dies die Stunde der Kleinen? 
Mit Sicherheit ja. Gute Stapler bauen 
(fast) alle – warum also als Kunde nicht 
einmal einen der Marktteilnehmer aus 
der zweiten Reihe ansprechen? Doosan, 
um nur ein Beispiel zu nennen, hat sich  
im Brot-und-Butter-Segment (Gehgeräte) 
jüngst mit einer eigenen Produktion im 
Spreewald aufgerüstet und hat auch sonst 
ein gutes Frontstapler-Portfolio bis aktu-
ell 16 t. Grund genug, sich mit Holger 
Schmitz, Vertriebsleiter Deutschland, zu 
treffen, um mit ihm über sein Unterneh-
men zu sprechen.

STW: Die etwas „kleineren“ oder „nicht 
ganz so bekannten“ Hersteller profitieren 
von der derzeitigen Marktsituation, was 
hat sich für Ihr Haus positiv verändert?
H. S.: Aufgrund unserer Organisations-
struktur und des starken Händlernetz-
werkes haben wir die Wirtschaftskrise in 
der Tat nur geringfügig zu spüren bekom-
men. Die laufenden Anfragen und Pro-
jekte stimmen uns sehr optimistisch. 2011 
hat schon sehr gut gestartet. 2008 war 
auch bei Doosan das absolute Rekordjahr in 

der Firmengeschichte.

Im Gegensatz zu manch anderem 
„bekannteren“ Hersteller“ werden 
wir die Gunst der Stunde nut- 

zen, unseren Marktanteil zu er-
höhen und das Händlernetz zu 
optimieren. Wir haben das Ver-
triebsteam um branchenerfahre

Weitere Informationen: 
www.doosaninfracore.com

Der neue DV180 VS kommt noch 
in 2011 und rundet das Programm 
der Koreaner nach oben ab.

Interview mit Holger Schmitz, Vertriebsleiter 
Doosan Infracore Deutschland 
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